dr Stanistaw Szpakowicz Warszawa, 4 marca 2013

Instytut Podstaw Informatyki
Polskiej Akademii Nauk

Centralna Komisja
do Spraw Stopni i Tytutéw

Whiosek
z dnia 4 marca 2013
o przeprowadzenie postepowania habilitacyjnego
w dziedzinie nauki techniczne w dyscyplinie informatyka

1. Imie i Nazwisko Stanistaw Szpakowicz
2. Stopien doktora / kwalifikacje I stopnia doktor nauk matematycznych

3. Wskazanie jednostki organizacyjnej do przeprowadzenia post¢gpowania habilitacyjnego
Instytut Podstaw Informatyki Polskiej Akademii Nauk

ul. Jana Kazimierza 5, 01-248 Warszawa
4. Nie wnosze o glosowanie komisji postepowania habilitacyjnego w trybie tajnym.

5. Przyjmuje do wiadomodci, ze wniosek wraz z autoreferatem zostanie opublikowany
na stronie internetowej Centralnej Komisji do Spraw Stopni i Tytuléw, zgodnie

z obowiazujacymi przepisami.
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Zalaczniki:

1. odpis dyplomu doktorskiego,

2. autoreferat (w wersji polskiej i angielskiej),

3. wykaz opublikowanych prac naukowych (w wersji polskiej i angielskiej),

4. informacje o dzialalnoéci naukowej (w wersji polskiej i angielskiej),

5. zestaw publikacji skladajacych sie na podstawowe osiggniecie
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